Offre de
Partenariat

rejoignez notre reseau international

I’eau notre meétier...




peut devenir le votre !

’eau pure sur mesure...

L'eau est I'élément clé de notre environnement, mais moins
de 1% des réserves d’eau mondiales sont utilisables sans
traitement. Purifier 'eau & usage domestique ou industriel est
notre quotidien.

BWT France, ! Tohmeioq, G patamies, o fiies, arel da 466
un siecle d'expénence a =" ; g ’

; el ] utilisateurs représentent la base solide de notre présence et
votre senvice pour purifier I'eau o i
4 : notre succeés partout dans le monde.

a usage domestique, pour les

collectivités ou les process Ce succes construit en Europe est relayé sur tous les conti-
industriels. nents par un réseall international d’agents et de distributeurs.

* 500 personnes

» 80 millions € dont 15 % a l'export

® 3000 clients

® 50 000 adoucisseurs fapriqués par an

Un métier riche et diversifié.

La croissance continue de BWT France est assurée par la
diversité et la polyvalence de ses activités dans le
traitement de I'eau.

La raréfaction des ressources naturelles en eau de notre
planete, le degré d’exigence des utilisateurs, font du
Traitement des eaux au point d’utilisation un marché
lucratif du présent et de I’avenir, dans toutes les activités
humaines et dans toutes le régions du globe.

1922 Création de PERMO - 1985 PERMO
filiale de Benckiser - 1987 Achat de Cillit par
Benckiser - 1990 Création du Groupe BWT
(Best Water Technology) - 1992 Permo et Cillit

irtbgrent & filiais farcales di Qrotips BWT -~ Riche de son expérience, de son expertise, de ses gammes

de matériels et de produits et de son savoir faire, BWT est

1999 Absorption d’Aq“afraf‘Ce par, BV\{T - en mesure de vous apporter les moyens nécessaires au
2000 Achat de CPED - Aujourd’hui BWT est développement d’une activité dynamique a forte valeur
un leader mondial du traitement de 'eau au point ajoutée.

d’utilisation. C.A. consolidé BWT 360 millions €.

le traitement de I’'eau avec BWT...
une opportunitée a saisir !




nous vous offrons...
un partenariat et des ressources uniques

Des grandes marques

Une formation BWT

* BWT mondialement reconnu dans le milieu du traitement de en 3 étapes (annexe 1)
I'eau au travers de ses multiples marques.
* Premier fabricant d’adoucisseurs sur le marché Frangais. e Technique.
¢ Marketing.
Une gamme compléte, fiable et originale * Terrain.
Des matériels au design original pour une réponse a I'ensemble Un pack pour votre

des besoins en traitement d’eau.

e |a garantie d’un fabricant industriel certifié. show-room (annexe 2)

Un accompagnement en

Une maitrise compléte de ses activités, ol
termes de communication

garantie de sérieux

De la conception au service final, une chaine ininterrompue de 3 II;IU b“C'tt(te' tarif i
- [ ]
__ compétences. aquettes, tarifs, mailings.
¢ Salons.
* Séminaires.

Actions promotionnelles
régulieres

Outils de reporting adaptés
et éprouvés sur de
nombreux marchés

Des conditions commer-
ciales en phase avec votre

Une politique “agents” formalisée par un marché et de nature a

contrat de concessionnaire développer le volume de

Loyaute, fidélité commerciale liée au statut de concessionnaire. vos ventes

Une structure organisée Un support a distance pour

faciliter la pertinence des

* Un service export et un interlocuteur spécialisé dédiés prescriptions a vos clients
au développement de votre activité.

* Un site de production de 11000 m2 & proximité de Paris. * Outils de prescriptions,...

* Une plateforme logistique desservant toutes les régions Fiches techniques et commerciales
du monde.

¢ Un centre de formation agrée.

Des atouts essentiels
pour un développement durable.

expérience d’un leader,
les clefs d’un marcheé d’avenir.




ce que nous attendons de vous :

N

les conditions et forces de notre réussite

Force de proposition et
capacité d’analyse sur les
débouchés potentiels des
produits BWT

* Reporting mensuel sur I'évolution
de I'activité et des marchés.

* Veille commerciale et
concurrentielle.

¢ Analyses des marchés ou
segments porteurs.

Devoir de concession

* Un engagement formel au
programme de formation BWT
___—— en 3 étapes distinctes :
technique, marketing, terrain.
* Mise en place d’un “pack
e show- room” aux conditions
décrites en annexe.

A court terme, I'activité
traitement d’eau doit faire
I'objet d’une structure ou
d’un département dédié

¢ | e développement équilibré de
toutes nos familles de produits :
Domestique, Collectif, Industrie
et Produits Formulés.

* Une équipe commerciale garante
du développement de I'activité.

* Une équipe technique formée,
garante de la pérennisation de
I'activité.

Un projet commun,
une alliance évolutive.

Une entreprise et/ou un interlocuteur spécialisé,
responsable de Pactivité traitement d’eau

* Autonomie commerciale.
¢ Capacité d’action adaptée au développement de I'activité.
* Image de spécialiste.

Structure de vente et SAV crédible et existant
dans la vente de produits techniques

* Professionnalisme et sérieux reconnus.

* SAV efficace et organisé.

* Mise en place d’un show room traitement d’eau.
* Capacité de stockage des produits.

Promotion de 'image et des produits BWT
aupres des clients et prescripteurs sur tout
le territoire

e Campagnes mailings.

* Organisation de séminaires de formation.
¢ Participation aux salons.

* Publicité.

* Visite clientéle, prospections.

Respect de la zone géographique
et des conditions commerciales

Rejoignez notre réseau international.

DBWT

BEST WATER TECHNOLOGY



RESIDENTIEL

MARCHES

Villas, Appartements,
Maison individuelle...

MATERIELS
Adoucisseurs, Antitartres, Filtres,
Mini-osmoseurs, U.V....

CBLES =
Particuliers, Distributeurs,
Installateurs...

nos produits, nos marches,

nos differentes activites.

COLLECTIF

MARCHES
Hépitaux, Hoétels, Immeubles de
bureau, Locaux Techniques...

MATERIELS

Adoucisseurs, Filtration, Filtres a
sable, Pompes doseuses, U.V.,,
Kit Chlore, Piscines...

CIBLES
Installateurs, B.E...

PRODUITS FORMULES

MARCHES
Hépitaux, Hoétels, Immeubles de
bureau, Locaux Techniques...
MATERIELS
Produits de traitement des chau-
diéres vapeurs, des réseaux de
climatisation, de chauffage...

CIBLES

INDUSTRIE

MARCHES

hépitaux, Eaux de process dans
I'industrie Pharmaceutique,
Agro-alimentaire, Cosmétique...

MATERIELS

Filtres, Adoucisseurs, UV,
Osmoseurs...

CIBLES
Industrie, Hépitaux...

PIECES DE RECHANGE




BWT

BEST WATER TECHNOLOGY

SERVICE EXPORT
103 rue Charles Michels - 93 206 Saint-Denis CEDEX - FRANCE
Tel. : +33 (0)1 49 22 46 51 - Fax: +33 (0)1 49 22 45 30
" permo.export@bwt. fr
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